
創業支援セミナー

　主催：株式会社いちから　後援：東京三協信用金庫
参加費
無料

2023年 2月 9日（木）13：00～14：30

コロナ時代の起業、ビジネスを考える！

東京都内で開業・起業をお考えの方対象

まだ知らない？マーケティング活用で売上をつくる考え方とは？

オンライン（ZOOM）

本セミナーは「オンライン」での開催です。参加には専用アプリ（ZOOM）が必要となります。 
お申込いただいた方に、各回のURLとパスワードを送付させていただきます。

お問い合わせ お申し込み

FAX 送付用紙［創業支援セミナー参加希望］
・氏名 　　　　　　　　　　　　　　　　　
・mail  　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 　・TEL  　　　　　　  　　　　　　　　　　
・（  女性　 男性  ）　　・（  39 歳以下　 55 歳以上　 その他  ）
・ご質問 　　　　　　　　　　　　　　　　 　　　   　　　　　　　　　　　   　　　　　 　　

※下記を記入の上、
　メールか FAX にて
　お申し込み下さい。

※このセミナーは、東京都「女性若者シニア創業サポート事業」
の普及・促進のために行われます。

創業を１からサポート

mail：info@ichikala.com
TEL：03-6362-5228（担当：田中）

FAX：03-6747-6851

女性または
若者
シニア

・ビジネスモデルの重要性と種類
・マーケティングフレームワークの活用
・商品を売るなら理解必須のマーケティング心理学
・マーケティング方程式から売上最大化を図る
・案件獲得する WEB マーケティング

東証一部上場企業→ベンチャー企業（現株式会社ユニレージ取締役 CMO）
得意分野は営業、WEB を活用した集客、集客導線の構築、WEB 制作・マーケティングのディレクション。
今まで toB、toC 問わず 50 件以上の WEB マーケティング案件の支援を行う。単純に集客支援するだけで
なく、顧客の利益最大化に向けて日々提案を行っている。
自社サービス「ユニセールス」の立ち上げでは、BtoB 商材のアポ獲得単価の平均相場が 2 万円以上と
統計データが出ている中、LPO と広告運用力で獲得単価 6000 円を実現。ROI（投資利益率）500%
以上を見込みで達成。
現在も多岐にわたるWEB 制作・マーケティング案件の支援を行っている。

株式会社ユニレージ 取締役 CMO加藤  環 （かとう たまき）

DX
「創業までの道筋」と「顧客づくり」を見える化！


